i FALLSTUDIE - Benjamin Welker

So verwandelte

sein (nternehmern

BEN WELKER

Von miihsamer, hdandischer Kaltakquise mit 20 Anrufen am Tag zu
einem planbaren Sales-System - mit
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A Benjamin Welker

Fallstudie

Kennst du

Er ist selbststédndiger Unternehmensberater und hilft Geschaftsfihrern, aus dem
operativen Hamsterrad auszubrechen. Nach rund anderthalb Jahren in der
Selbststandigkeit - trotz Flihrungserfahrung als Geschéftsfuhrer — kam er nicht so leicht
an Kunden wie erhofft. Er suchte sich Telefonnummern handisch zusammen und war

stolz, wenn er 20 Anrufe am Tag schaffte.

Seine

Vielleicht kennst du das Geflhl, dass
Neukundengewinnung reine Glickssache ist - viel
Aufwand, kaum planbare Gesprache und kein System,
auf das du dich verlassen kannst.

Miihsame, handische Kaltakquise - Nummern
selbst heraussuchen und maximal 20 Anrufe am
Tag, die kaum Gesprache ergaben.

Kein nachhaltiger Prozess - aus einer Woche
Telefonieren wurde vielleicht ein Gesprach und
daraus noch lange kein Auftrag.

Respekt vor konstanter Akquise und Unsicherheit
beim Verkaufen im Beratungs- und Coaching-
Bereich.

Genau an diesem Punkt war Benjamin — und ein paar
Dinge hielten ihn zurlck:

Frihere Online-Trainings, YouTube-Videos und ein
Coach hatten nicht den nachhaltigen Durchbruch
gebracht.

Die Sorge, ob hinter dem vollmundigen Marketing
wirklich echter Mehrwert steckt.
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Der

Uber Cold-Calling und einen Zwei-Tage-Workshop
von Stefan Graf stie3 Benjamin

Anfangs war er skeptisch:

Ist das serids - oder wieder nur ein
Coaching ohne Wirkung?

Kann ich das Gelernte selbst umsetzen oder
brauche ich echte Begleitung?

Der Workshop und ein Gesprach mit einem echten
Heartbeat-Kunden brachten die Klarheit. Und eine
Sache kann ich vorwegnehmen:


https://www.linkedin.com/in/welkerbenjamin/
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Die Transformation: Benjamins konkrete Ergebnisse

durch die Zusammenarbeit mit
Mit Heartbeat an seiner Seite baute Benjamin aus Heartbeat:
muihsamer Einzelakquise ein planbares,
wiederholbares Sales-System.

., Aufbau eines planbaren Kaltakquise-Systems mit bls zu 12

denrichtigen Tools und Adressen
gewonnene Kunden: Planbar Uber das neue

Komplett eingerichtete IT-Systeme — Accounts System - statt nur vereinzelt tiber Zuruf.

anlegen und das fertige System (lbernehmen

,  Sales-Training, um Gesprache systematisch in
Kunden umzuwandeln

150-200

Wahlversuche pro Tag statt 20: Planbare
Gesprache auf Knopfdruck.

Kontinuierliche Betreuung im Ein- bis Zwei-
Wochen-Takt mit persdnlichem Ansprechpartner

Haben wir das Blatt fir Benjamin um 180 Grad gedreht.
Aus 20 Anrufen am Tag wurden 150 bis 200
Wahlversuche - mit SpaB statt Angst.

1)
Das Beste: Ein replizierbares System, das sich leicht 50 / (1]
an Mitarbeiter weitergeben lasst - die Basis, um zu

) effizienterer Workflow: Optimierte [T-Systeme
skalieren.

mit Fokus auf Umsatz.

Aber das ist noch nicht
alles

Benjamins Akquise-Sprung seit der Zusammenarbeit (Walhlversuche | Tag)

200

150

. .

VORHER (@ / TAG) HEUTE SPITZE
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Benjamins

Benjamin sagt:

~Heute bin ich vollig entspannt. Ich weifs,
ich bin planbar in der Lage, Umsatz zu
generieren. Das hat sehr viel zum
Positiven verdndert.®

Schreibe jetzt deine Erfolgsgeschichte und entdecke,
wie wir dir helfen, mehr Neukunden zu gewinnen, deine
Prozesse zu verbessern und die besten
Teammitglieder zu finden - alles mit
mafSgeschneidertem 1:1-Support. So wie es bereits
tiber 1.000 gliickliche Kunden getan haben.

Starte jetzt und lass uns deine Erfolgsgeschichte
schreiben!

Deine

Die Herausforderungen, der Druck, die Unsicherfeit
- all das muss nicht sein. Mit dem richtigen Partner
kannst auch du deine planbar und
zuverléssig gestalten und deinen Kalender bis zum
Rand voll mit qualifizierten Leads flllen.

Mit unseren erprobten Systemen bekommst du nicht
nur eine planbare und zuverlassige )
sondern auch deine unternehmerische Freiheit zurtck.

Nimm es mir zzic/i Gibel, aber es gibt ganz bestimmt
Leute, die bessere sind als du. Du brauchst
sie nur finden und einstellen, aber lass das unsere
Sorge sein;)
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Wie geht es

Ganz einfach, kostenlos und unverbindlich: Nimm
Kontakt mit uns auf und finde heraus, wie wir dir helfen
kénnen - und wie viel fir dich méglich ist.

Bist du immer noch skeptisch? Dann schau dir
weitere an:

Oder schau dir das Video-Testimonial von
Benjamin Welker an:


https://de.trustpilot.com/review/heartbeat-consulting.com
https://office-90.wistia.com/medias/rj5zphcows
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\_ WEITERE KUNDENM GESCHICHTE )

Diese Geschichte

Wir kénnten dir von unseren konstanten
monatlichen Auftragsvolumen von lber 1
Millionen € pro Monat berichten oder Uber
unsere brillanten Mitarbeiter, die hinter
Europas erfolgreichsten Kampagnen stehen
und dir bei deiner Umsetzung helfen. Wir
kénnten dir die Erfolgsgeschichten von Uber
1000 zufriedenen Kunden naher bringen.

Doch nichts ist so lGiberzeugend wie die
Geschichte von Dennis Reimann, dem
Geschaftsfiihrer von R&R Marketing.

In einem YouTube-Video, das wie eine Welle
durch die Community ging, zeigte Dennis in nur
2:33 Minuten, wie er es geschafft hat, seinen
Umsatz mittlerweile zu verzehnfachen und sein
Leben und das seiner Familie fir immer zu
verandern.

heartbeat

3t du horen

Seine Geschichte wird dir die Starke verleihen,
die du fiir deine Umsetzung brauchst.

Dieses Video als Abendroutine wird dir die
Kraft geben, deinen Weg mit frischer Energie
zu beschreiten. Und selbst wenn du es nicht
regelméBig ansehen kannst, mach es jetzt.
Diese wenigen Minuten kbnnen deine
Perspektive vollig transformieren!

Wenn du dir dafiir keine 2:33 Minuten Zeit
nimmst, hast du mein Beileid.

Tauche jetzt ein in die Geschichte von Dennis,
lass dich von seinem Erfolg anstecken und
motivieren - es sind Erfolge wie diese, warum
wir unsere Arbeit mit vollem Herzblut machen.



https://heartbeat-consulting.com/ergebnisse/?wvideo=1xt841n0gq
https://heartbeat-consulting.com/ergebnisse/?wvideo=1xt841n0gq
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Du vertraust
nicht?

Dann frage dich, warum diese Firmen es tun:
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Hunderte weitere Kunden vertrauen
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@ | Schreibe deine eigene Geschichte

Planbare [eads

im Uberfluss und
durch funktionierende
Systeme

Buche jetzt deine 1:1-Beratung und erfahre, wie wir Gber
1000 Kunden helfen, 5-6-stellige Umsatze zu erzielen und ihre

Kundenakquise planbar und zuverlassig zu gestalten:

Scanne jetzt den und sichere
dir deinen Termin.
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heartbeat-consulting.com
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https://voqd5me432n.typeform.com/to/mWLtlebl?typeform-source=casestudy
https://heartbeat-consulting.com

