I3 FALLSTUDIE - Thomas Laszlo

So baute

seinen lVertrieb auf

WAS-TUN-WENM

Vom Start bei null im Vertrieb zu einem fiunktionierenden
Vertriebssystem mit eigenem Mitarbeiter - und
von Entscheidern groBer Unternehmen.
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A  Thomas Laszlo

Fallstudie

Kennst du 1homas Laszlo

Er ist Grinder von WAS-TUN-WENN und Cybersecurity-Dienstleister mit einer
nischigen IT-Dienstleistung fir groBBe, schwer erreichbare Unternehmen. Fachlich
stark aufgestellt — doch im Vertrieb startete Thomas nach eigener Aussage praktisch
bei null: wenig Erfahrung, kein System und eine vollig unplanbare Kundenakquise.

Seine Herausforderungen:

Vielleicht kennst du das: fachlich top, aber ohne ein
Vertriebssystem, auf das du dich wirklich verlassen
kannst, bleibt jeder neue Kunde reine Glickssache.

®

®

Kaum Vertriebserfahrung und kein bestehendes
Vertriebssystem, auf dem sich aufbauen lieB3.

Unplanbare Akquise fur eine nischige IT- und
Cybersecurity-Dienstleistung.

Zielgruppe sind groBe, schwer erreichbare
Entscheider — kaum planbar zu erreichen.

Genau an diesem Punkt war Thomas - und zwei Dinge
hielten ihn zurtick:

®

Kein Team und keine Tools oder Statistiken, um
den Vertrieb Uberhaupt zu steuern.

Als Nischenanbieter die Frage, ob sich ein eigenes
Vertriebsteam (iberhaupt aufbauen I&sst.
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Cybersecurity

Der Wendepunkt

Auf der Suche nach echter Vertriebsunterstiitzung stief3
Thomas auf Heartbeat.

Anfangs war er skeptisch:

e

e

Lasst sich mein Vertrieb wirklich von null
planbar aufbauen?

Finde ich fiir so eine Nische den passenden
Vertriebsmitarbeiter?

Doch mit der engmaschigen, personlichen Betreuung
war die Skepsis schnell verflogen. Und eins kann ich

vorwegnehmen:
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Thomas Laszlo

Die Transformation:

Mit Heartbeat baute Thomas seinen Vertrieb von null zu

einem

funktionierenden System mit eigenem

Mitarbeiter auf.

Sowu

Grundprozesse im Vertrieb gemeinsam
aufgesetzt

Recruiting aufgebaut und den ersten
Vertriebsmitarbeiter eingestellt

CRM und Tools inklusive Statistiken zur Steuerung
implementiert

LinkedIn Ads mit dem Ads-Experten flir planbare
Leads von Entscheidern

rde aus Kundengewinnung per Zufall ein klarer,

planbarer Prozess.

Das Beste: eine enge, persdnliche Betreuung — und im
richtigen Moment die Experten fir Sales-Training,
Technik und Fiihrung dazu.

Aber das ist noch nicht
alles

Thomas' Worte
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Thomas' konkrete Ergebnisse durch
die Zusammenarbeit mit Heartbeat:

20-60 €

pro Lead: planbare Leads von Entscheidern in
Unternehmen mit 50 bis 10.000 Mitarbeitern.

von O

Vertrieb neu aufgebaut: komplettes System aus
Prozessen, CRM und Tools — vom Nullpunkt.

1. Mitarbeiter

Team gestartet: ersten eigenen
Vertriebsmitarbeiter gefunden und eingearbeitet.

Ich habe jetzt ein System, das wirklich super funktioniert. Wir haben die

ersten Kunden gewonnen und sind sehr erfolgreich unterwegs.
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Thomas' ~azit

Thomas sagt:

»Die Betreuung war wirklich toll: ganz
engmaschig, sehr nah, sehr personlich
und individuell auf meine Situation
eingegangen. Jeder im Team hat seine
Expertise — aber man merkt bei jedem,
dass er auch das grofSe Ganze kennt.”

Schreibe jetzt deine Erfolgsgeschichte und entdecke,
wie wir dir helfen, mehr Neukunden zu gewinnen, deine
Prozesse zu verbessern und die besten
Teammitglieder zu finden - alles mit
mafSgeschneidertem 1:1-Support. So wie es bereits
Uber 1.000 gliickliche Kunden getan haben.

Starte jetzt und lass uns deine Erfolgsgeschichte
schreiben!

Deine Chance

Die Herausforderungen, der Druck, die Unsicherheit
- all das muss nicht sein. Mit dem richtigen Partner
kannst auch du deine Kundengewinnung planbar und
zuverléssig gestalten und deinen Kalender bis zum
Rand voll mit qualifizierten Leads fillen.

Mit unseren erprobten Systemen bekommst du nicht
nur eine planbare und zuverlassige Kundengewinnung,
sondern auch deine unternehmerische Freiheit zurlick.

Nimm es mir zic/t tibel, aber es gibt ganz bestimmt
Leute, die bessere Verkaufer sind als du. Du brauchst
sie nur finden und einstellen, aber lass das unsere

Sorge sein;;)
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Wie gehtes je/z/ weiler?

Ganz einfach, kostenlos und unverbindlich: Nimm
Kontakt mit uns auf und finde heraus, wie wir dir helfen
kénnen - und wie viel fir dich méglich ist.

Bist du immer noch skeptisch? Dann schau dir
weitere Reviews auf Trustpilot an:

am

Oder schau dir das Video-Testimonial von
Thomas Laszlo an:



https://de.trustpilot.com/review/heartbeat-consulting.com
https://www.heartbeat-consulting.com/ergebnisse-dashboard/thomas-laszlo/
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\_ WEITERE KUNDENM GESCHICHTE )

Diese Geschichte

Wir kénnten dir von unseren konstanten
monatlichen Auftragsvolumen von lber 1
Millionen € pro Monat berichten oder Uber
unsere brillanten Mitarbeiter, die hinter
Europas erfolgreichsten Kampagnen stehen
und dir bei deiner Umsetzung helfen. Wir
kénnten dir die Erfolgsgeschichten von Uber
1000 zufriedenen Kunden naher bringen.

Doch nichts ist so lGiberzeugend wie die
Geschichte von Dennis Reimann, dem
Geschaftsfiihrer von R&R Marketing.

In einem YouTube-Video, das wie eine Welle
durch die Community ging, zeigte Dennis in nur
2:33 Minuten, wie er es geschafft hat, seinen
Umsatz mittlerweile zu verzehnfachen und sein
Leben und das seiner Familie fir immer zu
verandern.
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3t du horen

Seine Geschichte wird dir die Starke verleihen,
die du fiir deine Umsetzung brauchst.

Dieses Video als Abendroutine wird dir die
Kraft geben, deinen Weg mit frischer Energie
zu beschreiten. Und selbst wenn du es nicht
regelméBig ansehen kannst, mach es jetzt.
Diese wenigen Minuten kbnnen deine
Perspektive vollig transformieren!

Wenn du dir dafiir keine 2:33 Minuten Zeit
nimmst, hast du mein Beileid.

Tauche jetzt ein in die Geschichte von Dennis,
lass dich von seinem Erfolg anstecken und
motivieren - es sind Erfolge wie diese, warum
wir unsere Arbeit mit vollem Herzblut machen.



https://heartbeat-consulting.com/ergebnisse/?wvideo=1xt841n0gq
https://heartbeat-consulting.com/ergebnisse/?wvideo=1xt841n0gq
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Du vertraust
nicht?

Dann frage dich, warum diese Firmen es tun:
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@ | Schreibe deine eigene Geschichte

Planbare [eads

im Uberfluss und
durch funktionierende
Systeme

Buche jetzt deine 1:1-Beratung und erfahre, wie wir Gber
1000 Kunden helfen, 5-6-stellige Umsatze zu erzielen und ihre

Kundenakquise planbar und zuverlassig zu gestalten:

Scanne jetzt den und sichere
dir deinen Termin.
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heartbeat-consulting.com
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https://voqd5me432n.typeform.com/to/mWLtlebl?typeform-source=casestudy
https://heartbeat-consulting.com

